REPUBLIQUE DU CAMEROUN

Paix - Travail - Patrie

INSTITUT NATIONAL DE LA STATISTIQUE

REPUBLIC OF CAMEROON
Peace - Work - Fatherland

NATIONAL INSTITUTE OF STATISTICS

RECENSEMENT DES OPERATEURS DE LA FILIERE COTON/TEXTILE/CONFECTION

QUESTIONNAIRE ENTREPRISE ARTISANALE (TPE ET PE)

s0Qo1 | N° de la ZR ] | $0Q02 | N° de la ZC || | 50Q03 | N°delazs____ | _|_|
$0Qo4 | Numéro du questionnaire Y T $0Q05 | Agent Recenseur : ]|
s0Qo6 | Agent Controleur : |__|__| |s0Qo7 | Superviseur : ||
S0Q08 Noms et prénoms du répondant Visa

S0Q09 | Fonction : 1-promoteur ; 2-Employé,  3- Aide familiale ]

S0Q10 (Tela:| | | | | | [ | | JTel2:| | | | [ | | | _|

S0Q11 | E-mail :

$2Q05

(voir doc nomenclature)

professionnelle 1- Oui, 2-Non

$1Q00 | Nom ou raison sociale :
$1Q01 | Sigle ou enseigne:
- . . - >
S1Q02 Disposez-vous d‘une carte de contribuable ? || S1Q11 | Milieu d'implantation 1 - Urbain, 2 - Rural |
1- Oui, 2 -Non —
- > - -
$1Q03 Si OUI N° de ConltrlITualbIeI : L] s1Q12 | Boite Postale : RN
- istré i A-Tell: | ]
$1Q04 Ete_s vous enregn;tre au registre communal des | | $1Q13
artisans? 1-0ui, 2-Non — B-Tel 2 : T O O
Si OUI N° d’inscription/de carte A- Fax : Y Y Y Y Y
S1Q05 S1Q14 . -
N I T T A A @ | B- E-mail
S$1Q06 | Région d’'implantation [ S1Q15 | Année de création : O
$1Q07 | Département L Lieu d’exercice de I'activité _
1. A domicile dans un loal, 2. Atelier dans le
51Q08 | Arrondissement ] S1Q16 marché, 3. Atelier au centre ville, 4.’Atelier au |
quartier, 5. Comptoir fixe au marché, 6. Comptoir
$1Q09 | Ville/village fixe au Centre ville, 7. Comptoir fixe au quartier
. Statut d’occupation du local/espace
$1Q10 | Quartier S1Q17 | 4 propriété, 2. Loud, 3. Prété, 4. Squatté ||
S1Q17 | Repére/lieu dit :
$2Q01 | sexe 1 — Masculin, 2 - Féminin || S$2Q06 | Age (inscrire 98 si NSP et 95 si 95 ans et plus) ||
Nationalité L Qui a créé cette structure ?
s2qo2 | L Camerou,n, 2. Autre CEMAC 2. Nigéria, 3. Autre L s2Q07 | 1. Moiseul, 2. Moietdautres personnes, 3. La |
Afrique de I'Ouest, 4. Autre Afrique 5. Chine, 6. Autre famille, 4. Un ami, 5. Rachat/autres personnes
Asie, 7. Autres & préciser ! !
Diplome le plus élevé . . .
A Eléments ayant motivé votre choix
$2003 1. Sans dlplome, 2. CEP/FSLC, 3. BEPC/CAP/GCEOL, 5200 1. Vocation, 2. Etre au compte propre, 3. Obtenir un
Q 4. P.r obatoire, 5. BAC/GCEAL, 6 .BTS/ DUT/DEUG/NHD | |_| Qo8 meilleur revenu, 4. Difficulté a trouver un emploi salarié |
7. Licence/Bachelor degree, 8. Maitrise/Master1, 9. 5. Par tradition 'familialle 6. Formation '
DEA/Master2 ou plus ) e
Formation professionnel recue dans le domaine , P .
§2Q04 | 1- Dans une école technique/centre, ~ 2- Transmission | $2Q09 | Nombre d’annee d’expérience dans le metier |
filiale 3- Surle tas, 4- Aucune ., o
Profession du promoteur $2Q10 Etes-vous membre d’une association |

Codes Total Fe(:::::es Codes Total Fe(:::::es
$3Q01 | Vendeur produits textiles | 16]_2]_01_2] | ||| | ||| $3Q05 | Brodeur 7128100220 b
S3Q02 | Artisan/ouvrier du textile |_71-1]_0]_1] ] I S3Q06 | Tailleur [—71_8]_0[3_| Y I
S3Q03 | Styliste modéliste | 7181 | 4 V|| | | I | S$3Q07 | Tapissier [ < X T I I |
$3Q04 | Couturier |718_ 1011 |y | ] $3Q08 | Autres e O o




Quelle est votre activité principale (Décrire en détail le type Exercez-vous d’autres activités liées aux autres segments ?
de produit fabriqué ou vendu) 1- Oui, 2 —Non
S4Q01 % du CA % du CA|
$4Q03 | |A.Filature || |_|_| B. Confection || |_|_|
O C.Tissage/Tricotage || |_|__| | D.Mode || |_|_|
Dans quel segment appartient I'activité principale ? E; :nmblt'ss.ement L| :_:_: :: 2'S:r'bUtlon L :_:_:
$4Q02 1. Filature, 2. Tissage/Tricotage, 3. Ennoblissement, L ONNEtEre |l —— L AUres | ——
4. Bonneterie, 5. Confection, 6. Mode, 7.1 '— Avez-vous fait recours aux modes de financement suivants
Distribution, 8. Mercerie our vos activités courantes en 2013 ? 1-Oui, 2-Non
Quel était la principale source de votre 54Q06 L. Fonds personnel |1 | 4 Appui de I'Etat ||
financement lors de la création ? 2. Crédit associatif Il | 5. Aide familiale |

$4Q04 | 1. Fonds personnel, 2. Crédit associatif, 3. Crédit ] 3. Crédit bancaire /
bancaire/micro finance, 4. Appui de I'Etat, 5. Aide :

o ot micro finance Il |6 Autre: | |
familiale, 6. Autre a préciser

Avez acquis les équipements en 2013 ? |

$4Q07 |
o . 1- Oui, 2-Non
Montant total du Capital initial (en millier de FCFA)
$4Q05 ] $4Q08 Si OUI donnez le montant de I'investissement (en millier de
— FCFA) S Y A
. . . . A- Moi CA le plus élevé en 201
$4Q09 Chiffre d’affaires au cours du dernier mois d’activité (en $4Q12 ois du e plus élevé en 2013 |_|_|
millier de FCFA) R Y | B- Montant (en millier de FCFA) T Y T |
Chiffre ‘(e'r "‘l'"'lers‘ d? FchAl) sats | Mois du CA le plus faible en 2013 |_|_|
$4Q10 | d’affai — 4Q1 -
Q d’affallres Proportion du chiffre d’affaire de I'activité B- Montant (en millier de FCFA) T Y A
réalisé en 2013 o
principaledansle CAglobal | | | |%
s4Q11 Montant des dépenses totales du mois dernier (en millier s4Q14 Charge du personnel au cours du dernier mois d’activité
de FCFA) e (millier FCFA) Y Y Y Y
. . , . s Comment fixez-vous les prix de vos produits ?
S5Q01 Q;‘:}:ﬁ;“::f;ﬁgg‘:'?&:: ;:hlffre d aﬁTer’ IT qll";nt'te de 1. En fixant un pourcentage constant sur vos prix de revient
p q p ) — 1" $5Q06 2. Aprés marchandage avec les clients |
3. En fonction des prix des concurrents -
$5Q02 Les produits locaux que vous commercialisez représentent 4. Suivant le prix fixé par votre association
quelle proportion de votre chiffre d’affaire? |_|_|_|% 5 _Autre (Précigez)
Selon vous, quel le principal produit concurrent qui Quel est votre principal fournissel.,r de matiére
constitue une menace pour votre activité ? S5Q07 | premiére ? 1- Entreprises du privé, 2- Entreprise du |
$5Q03 | 1- Produits importés d’Asie, 2- Importés de I'EU, 3 || public/parapublic, 3- Particulier, 4- Import direct
Importés du Nigéria, 4- Importés des autres pays de I’Afrique
de I'Ouest, 5- Importés des autres pays, 6- Friperies
Quel est votre principal client ? S5Q08 : Etes-vous organisés en : (1- Oui, 2-Non)
$5Q04 1- Entreprises du privé, L Si Oui, donnez le nom de
2- Entreprise du public/parapublic, — I'organisation
3- Particulier, 4- Exportation A. Association professionnelle |
Comment se situent vos prix par rapport a ceux de vos B. Reseau — - [
concurrents ? 1. Supérieurs, 2. Dans la moyenne, 3. Inférieurs C. GIC/coopérative de production | |_|
S$5Q05 A- Produits Nationaux ] D. GIC/coopérative de L
B- Produits importés [ commercialisation —
E. Autres ||

Réalisez-vous des activités de la sous-traitance au P o z .
$6Q01 | compte des autres entreprises ? $6Q06 3uel|es_> so:t Iestprmmt?a_lte? d{iifl(gu!teszrt_enl\j:ontrees dans
1- Réguliérement, 2- Souvent, 3- Rarement, 4- Jamais exercice de votre activite ul, on
Avez-vous eu des problémes avec les agents de I'Etat A. Faible maitrise du L E. Absence de local L
venant des institutions suivantes au cours des douze marché — permanent —
derniers mois dans I'exercice de votre activité ? a~ o, F. Formation insuffisante en
1- Oui B. Co(lt élevé des MP [ - |
$6Q02 -0Oui, 2-Non gestion
Mairie/CU [__| | Impots | ghgi?grue de soutien |__| | G.Equipement obsoléte I
Police/gendarmerie | |__| | Contrdleur de prix || D. Pression des Imp6ts || | H.Autre |
Quel a été le principal motif de ces problémes ? $6Q07 P?ur résoudre vos pl_'oblemc_as actu:ls, soul-laiteriez-vous des
s6Qo3 | 1- Lieu du local, 2- Paiement des impdts, 3- | aides dans les domaines suivants ? 1- Oui, 2 - Non
Produits vendus, 4- Prix pratiqués, 5- Autres A. Formation technique [
Avez-vous connaissance des structures mis en B. Assistance pour I'approvisionnement en matiére premiére ||
$6Q04 | place par I'Etat pour vous apporter un appui ? | C. Accés & des machines modernes |
1—_ OUI_, 2 - Non — - . - D. Acces au crédit [
Si oui, avez-vous déja bénéficié de I'appui de I'une - - - ~
$6Q05 | de ces structures ? | E. Acces aux informations sur le marché ||
1- Oui, 2 - Non F. Accés a des grosses commandes |
s600s | Perspectives pour vos activités pour I'année 2015 G. Formation a Forganisation en societe ||
Q 1- Hausse, 2- Stable, 3- Baisse || H. Assistance a la promotion de la mode camerounaise ]

MERCI DE VOTRE COLLABORATION



